Raisons de vendre?

Mythe

Vendre en période d'incertitude accrue peut protéger les investissements
contre de lourdes pertes.

Reéalité
Vendre en période d'incertitude accrue est généralement le meilleur moyen

d’assurer de lourdes pertes, car cela rime souvent avec vendre a bas prix et
rater le rebond.

Plus important encore, il faut garder a l'esprit que la seule certitude est
qu'il y aura toujours de l'incertitude, car c'est le prix a payer pour
I'appréciation du capital a long terme.

Et — faut-il le préciser — il n'est pas dans l'intérét des médias de rapporter les
derniéres nouvelles avec nuance et perspective historique, de sorte que la
peur et le pessimisme peuvent facilement s'installer. Toutefois, le graphique
de droite devrait servir a rappeler que laisser les émotions prendre le
dessus est une bonne recette pour des gains a court terme, mais des pertes
a long terme.
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Malgré l'incertitude, les actions mondiales sont en
hausse de 519% depuis 2010 (11.6% annualisé). Guerre en Iran
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