
Saviez-vous que ?
La hausse du taux directeur : quels sont les impacts ?

Cas fictif : 

M. et Mme Grandmaison doivent renouveler leur 
hypothèque de 200 000 $ en décembre prochain.  
La hausse des taux d’intérêt affectera grandement leur 
paiement, ils s’attendent à une mensualité d’environ 700 $ 
de plus que ce qu’ils paient actuellement.

Ils se questionnent à savoir est-ce qu’ils devraient 
rembourser plus rapidement et diminuer leur épargne, 
mettre certains projets court terme sur pause ou même 
vendre leur maison pour en acheter une plus petite ?

La hausse des taux d’intérêt amène de nouveaux défis 
pour de nombreuses familles et plusieurs devront revoir 
leur budget et prioriser certains postes de dépenses. 
D’autres devront restructurer leur budget, en diminuant

par exemple les montants alloués à l’épargne retraite,  
au compte vacances et peut-être même au REEE.

Il existe aussi d’autres solutions si la restructuration des 
dépenses n’est pas suffisante, comme par exemple; 
allonger l’amortissement du prêt hypothécaire. Cela 
signifie de payer plus longtemps, donc plus d’intérêts, 
mais ça peut être utile pour passer à travers une période 
plus difficile.

Même s’il existe différentes solutions, la meilleure personne 
pour vous accompagner à prendre la meilleure décision 
pour votre situation est certainement votre conseiller. 
N’hésitez pas à prendre contact !

Cliquez ici pour plus d’information

Infolettre
Les marchés
Le dernier mois de l’été a été marqué par une plus grande 
volatilité des actifs à risque alors que nous avons vu les 
taux 10 ans gouvernementaux atteindre des sommets au 
Canada, aux États-Unis et en Europe. C’est ce qui retarde 
la reprise tant attendue des fonds obligataires. Même s’il 
y a une progression depuis le début de l’année, le rebond 
des obligations n’est pas aussi rapide que ce qui était 
attendu en début d’année.

Selon notre équipe de gestionnaires obligataires, les 
opportunités offertes par les titres à revenu fixe sont 
solides et la dispersion des valorisations entre les classes 
d’actifs et au sein de celles-ci constitue un environnement 
propice pour les gestionnaires actifs qui sont capables de 
bouger rapidement pour s’adapter aux changements  
de marché.

Les inquiétudes concernant l’inflation persistent malgré 
les signes de faiblesse de la croissance au Canada et en 
Europe, et c’est ce qui amène beaucoup de mouvement 
d’une semaine à l’autre. Après une année 2022 très difficile, 
la majorité de nos gestionnaires d’actions ont repris cette 
baisse et même un peu plus. La volatilité encore importante 
amène des opportunités d’investissement, et c’est ce qui 
permet d’aller chercher des rendements beaucoup plus 
intéressants, mais de façon un peu moins reposante. 

La diversification demeure un avantage fondamental, et 
une équipe professionnelle de gestion de portefeuille 
dotée de processus rigoureux aidera à atténuer le  
risque lié à ces marchés mouvementés et à accroître 
potentiellement les rendements.

Je vous souhaite un bel automne et n’hésitez pas à nous 
contacter pour toutes questions ou commentaires.

Maude

https://www.bnc.ca/particuliers/conseils/epargne-placements/hausse-taux-directeur.html?ic_campaign=cplv


Portraits de nos gestionnaires

Jonathan Popper

Diplômé de l’Université Western Ontario et de l’Université de York, Jonathan Popper s’est joint 
à la compagnie de gestion de placements Manuvie en 1999.

M. Popper est gestionnaire de portefeuille principal au sein de quelques mandats dont le 
fonds d’actions canadiennes Revenu de dividende Plus. L’équipe gère de nombreuses 
stratégies pour des clients institutionnels et des particuliers.

Jonathan a grandi à Montréal. Grand partisan des Canadiens de Montréal, il a été lui-même 
joueur de hockey comme gardien de but. Son idole est Ken Dryden. Père de trois adolescents, 
Jonathan aime faire du ski et jouer au tennis avec eux.

Présent pour la communauté
La 11e édition de du « Grand Tour BN »  
Pour la prévention de la détresse psychologique chez les jeunes de 11 à 18 ans

Du 7 au 9 juillet, près de 400 employé·e·s et bénévoles de 
la Banque ont pris part à la 11e édition du Grand Tour BN. 
À la course ou à vélo, nos athlètes ont parcouru la belle 
région du Saguenay–Lac-Saint-Jean, là où tout  
a commencé. Ensemble, nos équipes ont amassé 
201 500 $, qui ont été partagés entre la Fondation Jeunes 
en Tête et 11 organismes de la région. Depuis ses débuts, 
le Grand Tour BN a remis plus de 1,5 million de dollars  
à une cinquantaine d’organismes à travers la province.

Qu’est-ce qu’une séparation 
involontaire ?

Une séparation involontaire peut survenir lorsqu’un couple 
ne peut plus vivre ensemble pour des raisons hors de leur 
contrôle, comme une maladie. Bien qu’on ne vous la 
souhaite pas, vous pourriez avoir accès à certaines 
prestations et crédits d’impôt si vous deviez vivre une 
séparation involontaire.

Cliquez ici pour plus d’information

https://www.bnc.ca/particuliers/conseils/retraite/separation-involontaire.html#:~:text=Pour%20déclarer%20une%20séparation%20involontaire,une%20grave%20perte%20d'autonomie.
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